PHILOSOPHIE

ERWERBSPROZESS

Die ARKAD Partners GmbH ist ein neues Geschaftsfeld der ACCORUS
Holding AG und beteiligt sich an mittelstandischen Unternehmen. Wir sehen
uns als |hr langfristiger Partner, der Unternehmen generationstbergreifend

begleiten mochte.

Mit AKRAD soll sich Uberwiegend an mittelstandischen Unternehmen, bei
denen ein signifikantes Wachstumspotential ersichtlich ist, beteiligt werden.
Wir interessieren uns fur Unternehmen, die ein etabliertes und nachhaltiges
Geschaftsmodell zeigen und in einem strukturell stabilen oder wachsenden

Marktsegment.

INVESTITIONSFOKUS

Kontaktaufnahme Verbindliches Angebot
Erhalt des Teasers oder Abgabe des finalen Kaufangebots
direkte Ansprache

Prifung des Kaufinteresses
Due Diligence und Verhandlung
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@.?2 Q.4 ca. 8-16
Wochen Wochen Wochen
Kaufinteresse Indikatives Angebot Signing
Unterzeichnung NDA Erste Einschatzung des
und Erhalt vertraulicher Unternehmenswertes
Informationen

ANSPRECHPARTNER

Situation
Nachfolgelésungen, Buy-and-Build, MBO & MBI, Spin-Offs & Carve-Outs

Umsatzgrofe
10 Mio. € - 100 Mio. €, mit Sweet Spot bei 20 Mio. €

Region
Deutschland, Osterreich, Schweiz

Branchen
Strukturell stabile oder wachsende Branchen

Profitabilitat
Profitable EBITDA-Marge von mindestens 5%
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Ein Unternehmenserwerb durch ARKAD bietet finanzielle Ressourcen fur die
Beschleunigung des organischen Wachstums und fur maogliche
Zusatzakquisitionen.
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